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GUTE GRUNDE

FUR PERFORMANCE-
PARTNERSCHAFTEN

Du weifdt noch nicht, warum Performance-
Partnerschaften der beste Weg sind, um Dein Geschaft
auszubauen? Diese vier wichtigen Griinde machen die
Entscheidung leicht.

DES GESAMTUMSATZES
KONNEN AUS
PARTNERSCHAFTEN
STAMMEN

0/ DER ADVERTISER SAGEN:
0 sPerformance-
Partnerschaften
fordern das Wachstum!“
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_ 4 PARTNERSCHAFTEN
-~ ERMOGLICHEN DIR

EINE SCHNELLERE
EXPANSION

NUTZE DIE BEZIEHUNGEN UND RESSOURCEN
DEINES PARTNERS, UM NEUE MARKTE ZU
ERSCHLIEBEN

. VIELFALTIGE PARTNER
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DIVERSIFIZIERE DEINE PARTNERSCHAFTEN

— erfasse alle Touchpoints und Conversions
der Customer Journey

JE MEHR DER PARTNERKANAL AN

BEDEUTUNG GEWINNT, DESTO MEHR

. SIND PROFIS GEFRAGT, DIE DEN KANAL
...~ \VERSTEHEN

Partnership-Profis werden
immer wichtiger

Business Value¢ —nk—

Traditionelle Kanale:

Vertrieb, Marketing Performance-
& Affiliate Partnerschaften

\

Schnelles, starkes und langfristiges Umsatzwachstum
plus erweiterte Karrieremoglichkeiten? Nutze die
Gelegenheit mit dem Partnerkanal und profitiere von
unendlichen Moglichkeiten!

Mochtest Du mehr daruber erfahren, warum Performance-
Partnerschaften Dein Schliissel zum Wachstum sind?
Kontaktiere einen Growth Technologist unter

e Impact.com |
. sales@impact.com



